conjcess’

Vermittlung ist W
unsere Starke.

Beratung ist
unsere Profession.
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FANTL Die osterreichische Borse fiir
cONSUE NG Unternehmensnachfolge und Beteiligungen

BETRIEBS A BORSE www.betriebsboerse.at




Fantl Consulting - www.betriebsborse.at

lhr Partner fir Unternehmensnachfolge und

Beteiligungen mit 4 Standorten in Osterreich.

Seit 2004 Osterreich-Partner des M&A-Netzwerkes
Conl|cess mit 23 Standorten im DACH-Raum.

Sie profitieren von unserem eigenen Netzwerk
und unserer bekannten Plattform

www.betriebsboerse.at

M+A - Partner

Wir arbeiten branchenneutral. Wir
haben erfolgreiche Projekte in vielen
unterschiedlichsten Branchen
durchgefliihrt, u.a: Metallverarbeitung,
IT, Online-Business, Pharmazie,

Logistik, uvm.

FANTL CONSULTING

Fantl Consulting GmbH | Franz-Hinterholzer-Kai 2a | 5020 Salzburg | www.betriebsboerse.at | office@betriebsboerse.at | +43-662-243227



mailto:office@betriebsboerse.at
http://www.betriebsboerse.at/

Unsere Leistungen

M+A - Partner

Wir garantieren eine personliche und

kompetente Beratung vom Erstgesprach Gber Wir evaluieren den marktkonformen

die Kaufersuche bis zum Vertragsabschluss. Unternehmenswert und suchen far lhr

Unternehmen den passenden Kaufer oder

Eine diskrete Behandlung und Abwicklung Beteiligungspartner.
der Projekte im Sinne unserer Auftraggeber

ist fUr uns selbstverstandlich.

7-10

Gegriindet fiir Standorte in Osterreich Erfolgreiche Projekte jahrlich
Unternehmensnachfolge

mit Sitz in Salzburg
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Das Team von Fantl Consulting

M-+A - Partner

Mag. Rudolf Fantl Sebastian Fantl, BSc. Samuel Sampl
Geschéftsfihrer Gesellschafter, Prokurist M&A Projektassistent

— Unternehmensberater — Certified M&A-Manager — Frontoffice

— Ehem. selbststandiger Steuerberater — Bewertung & Analyse — Projektbetreuung
— Fachgebiet: — Projektleitung — Vertrieb

Steuer- und Unternehmensrecht
FANTL CONSULTING
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Unsere Partner in Osterreich

M+A - Partner

STANDORT STANDORT STANDORT
GRAZ WIEN VORARLBERG
Bernd Oswald, CMC Mag. Erwin Meerwald Oliver Ladurner, MSc.
Steiermark, Kdrnten Burgenland Wien und Ost-Osterreich West-Osterreich
— Certified M&A-Manager — Unternehmensberater — Unternehmensberater
— Unternehmensberater — Finanzierungsberatung — Sanierung und Strategie
— Unternehmenssanierung — Interim-Manager

— Finanzierungsberatung

FANTL CONSULTING
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con|cess’
M+A - Partner

Unser DACH-Netzwerk

Con|cess ist ein seit 1999 bestehendes
partnerschaftliches Netzwerk bestehend aus
17 M&A-Beratern und Vermittlern mit deren Backoffice.

23 Standorte in Deutschland, Osterreich und der
Schweiz.

. ®
®  con|cess
M+A - Partner

Eines der grof3ten Netzwerke fir Nachfolgeregelungen
im deutschsprachigen Raum.

Eigene Unternehmensborse.

Eine der groBten Datenbanken mit gepriften
Kaufinteressenten im M&A-Bereich.

www.concess.de
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Referenzen

Heimwerkertools.com

Heimwerkerkertools.com ist ein
fihrendes Online-
Handelsunternehmen fir Bau-
und Heimwerkerbedarf mit einem
breiten Produktportfolio von
Quialitats- und Eigenmarken,
hauptsachlich im Bereich B2C.

Fantl Consulting unterstitzte den
Eigentiimer, Herrn Gerald
Schneider, beim Verkauf an die
P51 Beteiligungen GmbH und die
Aventur Beratungs- und

Beteiligungs GmbH.

www.heimwerkertools.com

Profant Lufttechnik

Die Profant Lufttechnik GmbH
entwickelt und handelt Produkte
wie Druckbeliftungs-,
Brandentrauchungs- und

Tiefgaragenliftungssysteme etc.

Fantl Consulting begleitete
Herrn Rene Profant beim
Verkauf an eine Gesellschaft der
SIG Air Gruppe, welche an der

Londoner Borse gelistet ist.

www.profant.at

Two-morrow

Two-morrow ist marktfihrender
Dienstleister zur
Prozessoptimierung
medizinischer Institute,
insbesondere fir Radiologie.

Herr Andreas Kner beauftragte
Fantl Consulting mit dem
Verkauf seines Unternehmens.
Fantl Consulting fand den
richtigen Kaufer in der World-
Direct eBusiness solutions
GmbH einer Tochter der A1
Telekom Austria

Aktiengesellschaft.

www.two-morrow.at

con|cess’
M+A - Partner

SpieBberger GmbH

SpieBberger Metallbau, inzwischen
Ger4Tech Metall, ist im Bereich
Maschinenbauteile und

Baugruppen tatig.

Die beiden Gesellschafter Franz
SpieBberger und Stefan
Spiessberger beauftragten Fantl
Consulting mit der altersbedingten

Suche nach einem Nachfolger.

Herr Hubert Gerstmayr, der seine
Anteile an einem erfolgreichen IT-
Unternehmen verkaufte, Gbernahm
SpieBBberger und baute das
Unternehmen zwischenzeitlich zu

einem Mechatronik Center aus.

www.Ger4Tech.at

FANTL CONSULTING
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Feststellung des Kaufpreises

Um zu einem erfolgreichen Verkaufsabschluss zu
kommen, muss man die Bedingungen am Markt
kennen und diese akzeptieren. Neben den =
wirtschaftlichen Zahlen hangt der Marktwert lhres BETRIEBS A BORSE
Unternehmens von vielen Faktoren ab, welche im
Exposé dargestellt werden und die far die
Bewertung heranzuziehen sind. Anhand einer
Bandbreite des ermittelten Marktwertes Ihres
Unternehmens muss nun der gewunschte
Verkaufserlos angesetzt werden.

Der Weg zum erfolgreichen Verkauf!
Fantl Consulting zeigt Ihnen hier den Weg zu einer
erfolgreichen Transaktion.

Al 2

Darstellung des

Vorbereitungen fiir eine  Unternehmens mit allen
erfolgreiche Transaktion relevanten Faktoren
Maochten Sie die gewunschte Ihr Unternehmen sollte
Transaktion erst in einem Jahr informativ, positiv und
oder spater vornehmen, sollten korrekt dargestellt werden,
Sie eine Beratung zur um Interessenten fir ein
Vorbereitung des kiinftigen  Gesprach zu motivieren und
Unternehmensverkaufes in dafir vorzubereiten. Dies
Anspruch nehmen. Aus der geschieht mittels eines
erhobenen Ausgangsposition umfangreichen Exposés,
kann ermittelt werden, was Sie  welches nur Interessenten
machen kénnen, damit zum erhalten, die eine
vorgesehenen Zeitpunkt der Vertraulichkeitserklarung

Verkaufsprozess schneller und unterzeichnet haben. \
@ ertragreicher abgeschlossen

Vertragsunterzeichnung
Nun sind die Vertrage
unterzeichnet und die
darin vereinbarten Bedin-
gungen erfallt. Dem
Kaufer sei gewunscht, dass
er seine Ziele mit der
Ubernahme erreicht. Sie
darfen sich aber den
Abschluss eines wichtigen
Projektes freuen und Fantl
Consulting gratuliert
herzlich. Ein Schluck Cham-
pagner sei nun allen
gegonnt.

Die Suche nach Kauf-Interessenten
Neben der Veréffentlichung auf den
Webseiten der Betriebsbérse und
Con|cess werden potentielle
Interessenten aus unseren Datenbanken
informiert. Auch in den Newslettern
wird auf Kaufangebote speziell
hingewiesen. Daraber hinaus werden in
Absprache mdégliche Interessenten
recherchiert und kontaktiert.

. werden kann.

lnformatlve:\ O

Erstgespriach mit dem

Berater

Laden Sie einen Berater Absichten & Ziele
der Fantl Consulting zu definieren

einem unverbindlichen, Zunachst sollte geklart
kostenlosen Gespréach ein O O werden, welches Ziel Sie

Vertragserrichtung

Die beauftragten Anwalte kdnnen auf
den bis dahin erzielten Vereinbarungen
- insbesondere dem LOI - aufbauen. Der
M&A Berater kann den Ablauf unterstat-
zen, indem er die notwendigen Doku-
mente und Vertragsbeilagen bereithalt
und alle notwendigen Informationen zur

: Verfligung stellt,
und lassen Sie sich die verfolgen. Streben Sie

Maglichkeiten und den einen Gesamtverkauf des Begleitung und Beratung der Beratung bei der Due Diligence

Weg aufzeigen, Ihr Unternehmens an oder

Vorhaben zu verwirklichen,
Sie erfahren, was die Fantl
Consulting zur
Verwirklichung |hres Zieles
beitragen kann und
werden (ber die zu
vereinbarenden
Konditionen informiert,

Besprechung des
Transaktionsprozesses
Lassen Sie sich den langen

Weg von der
Auftragserteilung bis zur
Vertragsunterzeichnung
aufzeigen. Insbesondere,

wenn Sie mit so einem
Prozess bisher nichts zu tun
hatten, sollten Sie wissen
was auf Sie zukommt.

suchen Sie einen
Beteiligungspartner? Wie
lange und in welcher
Form wollen Sie bzw. sind
Sie bereit, nach dem
Verkauf weiter fir das
Unternehmen tatig zu
sein? Verkaufen Sie
Geschaftsanteile der
Gesellschaft oder die
Assets? Diese Absichten
und Ziele wollen
gemeinsam verwirklicht
werden.

R ——

Verhandlungen

Nehmen Sie die Beratung der Fantl
Consulting bei den wirtschaftlichen
Besprechungen in Anspruch! Als

_erstes Ziel sollte eine
Ubereinstimmung in den

wesentlichen Punkten - insbesondere
des Kaufpreises - erreicht werden,
und dies sollte in einer schriftlichen
Absichtserklarung (Letter of Intent -

LOI) dokumentiert werden.

Flr die Durchfhrung einer
Due-Diligence stellt die Fantl
Consulting einen hochsicheren,
virtuellen Datenraum zur Verfigung.
Als Ihr M&A Berater koordinieren wir
far Sie die Zurverfigungstellung von
Daten und Informationen Far eine
erfolgreiche Prifung lhres
Unternehmens seitens des
potentiellen Kaufers.
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Kaufertypen

Management-Buy-In (MBI)

Dies sind in der Regel gut
ausgebildete Fihrungskrafte, die nun
als Existenzgriinder ihr eigener Chef

werden wollen.

Zum einen haben sie Visionen, zum
anderen mochten sie ein
Unternehmen kaufen um Vermdgen

aufzubauen.

MBIs als Kaufinteressenten haben
leider oftmals den Nachteil, dass sie
nur mit geringen Eigenkapitalmitteln
ausgestattet sind und so die
Finanzierung von héheren

Kaufpreisen problematisch ist.

Interne Nachfolge

Strategische Investoren

Bei Strategen handelt es sich um
Unternehmen, die sich in ihrer
Branche verstarken, regional
ausweiten, Produktionskapazitaten
oder technisches Know-how mittels
Zukauf eines existierenden

Unternehmens erwerben wollen.

Teilweise mochten Strategen sich
auch zur Risikominimierung
diversifizieren und suchen in
fremden oder artverwandten
Branchen und Sparten nach

Zielunternehmen.

Beteiligungs-
gesellschaften (BTG)

BTGs sind mit guten Kapitalmitteln
ausgestattet, entweder Gber Fonds,
Uber ihre Gesellschafter oder Uber

vermogende Privatpersonen.

Wahrend einige BTGs ein
Unternehmen kaufen und schon
gleich wieder auf den Exit nach 3
bis 5 Jahren vorbereiten, gibt es
mittlerweile viele BTGs die
langfristige Investments suchen
und den Unternehmensverkaufer
auch gerne in der Holding-

Gesellschaft beteiligen.

con|cess’
M+A - Partner

Family-Offices (FO)

Family Offices sind
Vermdgensanlagegesellschaften von
vermdgenden Privatpersonen, Familien
oder auch mittelstéandischen

Familienunternehmen.

Family Offices investieren in der Regel
langfristig, Sie kénnen meist auch nicht
sofort mit einem eigenen
Geschéftsfihrer aufwarten. Es ist daher
von Vorteil, wenn der Alteigentimer fir
eine bestimmte Ubergangszeitim
Unternehmen verbleibt oder eine zweite

Fihrungsebene vorhanden ist.

Nachfolger aus dem Familienkreis oder Mitarbeiter aus dem Unternehmen (Management-Buy-Out/MBO) bezeichnen wir als interne

Nachfolgen. Wahrend die Nachfolge im Familienkreis meist keine Finanzierungsproblematiken mit sich bringt, missen MBO ahnlich

den MBI entsprechende Eigenkapitalmittel in die Finanzierung einbringen.

FANTL CONSULTING
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KO nta kt Adresse & Anfahrt ;op_ Pc?ss:“
Franz-Hinterholzer-Kai 2a
Mag. Rudolf Fantl 5020 Salzburg

Telefon: +43-699-11 3913 11
E-Mail: rudolf.fantl@betriebsboerse.at

Sebastian Fantl, BSc.
Telefon: +43-699-11 881178
E-Mail: sebastian.fantl@betriebsboerse.at

Front-Office
Telefon: +43-662-243 227
E-Mail: office@betriebsboerse.at

Wir freuen uns, mit unserem Team fiir Sie tatig werden zu diirfen und die Vermittlung lhres

Unternehmens mit lhnen gemeinsam zu einem gelungenen Abschluss zu bringen.
FANTL CONSULTING
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con|cess’
M-+A - Partner

Office Wien

'N
Sigmund Freud Museum
Mag. Erwin Meerwald Y |
o
Telefon: +43-699-113 912 78 vativkirche @ . .
trafle : §
E-Mail: erwin.meerwald@betriebsboerse.at ) wd| | §
: Tuchlauben @ ==
Rathausdt Wien '73- 1010 Wien 1
o J
Adresse .
. . Volksgarten Wien
Collection Business Center > |
Tuchlauben 7a @ Fofbugwen  Hausderhusic S
. BUrggarten @ Stadtpark
1010 Wien oA
I['g m
LAIMGRUBE Musikverein Wier? Q o
Naschmarkt@ HL%I@

res

Wir freuen uns, mit unserem Team fiir Sie tatig werden zu
diirfen und die Vermittlung Ihres Unternehmens mit lhnen

gemeinsam zu einem gelungenen Abschluss zu bringen.
FANTL CONSULTING

Fantl Consulting GmbH | Franz-Hinterholzer-Kai 2a | 5020 Salzburg | www.betriebsboerse.at | office@betriebsboerse.at | +43-662-243227


mailto:office@betriebsboerse.at

Office Graz

Bernd Oswald, CMC
Telefon: +43-664-61 48 949
E-Mail: bernd.oswald@betriebsboerse.at

Adresse

Hubertusweg 3
8072 Fernitz-Mellach

Wir freuen uns, mit unserem Team fiir Sie tatig
werden zu diirfen und die Vermittlung lhres
Unternehmens mit lhnen gemeinsam zu einem

gelungenen Abschluss zu bringen.

con|cess’
M-+A - Partner
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ER N
[ J [ 1 1]
Office Vorarlberg
Eriedrichshafen A . M=+A - Partner
L oLim@

(Bodenses)

Sonthofen

Oliver Ladurner, MSc. stea "en
Telefon: +43-664-305 09 13 """':j:.'j_':_'

E-Mail: oliver.ladurner@betriebsboerse.at

oOberstdorf

Werdenbergersffal&e
39, 6700 Bludenz '
< St-Anton

Gl “am Arlberg

Adresse

Werdenbergerstral3e 39
6700 Bludenz

Ischal
0

Wir freuen uns, mit unserem Team fiir Sie tatig werden zu
diirfen und die Vermittlung Ihres Unternehmens mit lhnen
gemeinsam zu einem gelungenen Abschluss zu bringen.
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