Der Weg zum erfolgreichen Verkauf!

Fantl Consulting zeigt Ihnen hier den Weg zu einer

erfolgreichen Transaktion.

Darstellung des

Vorbereitungen fiir eine  Unternehmens mit allen
erfolgreiche Transaktion relevanten Faktoren
Méchten Sie die gewiinschte Ihr Unternehmen sollte
Transaktion erst in einem Jahr informativ, positiv und
oder spiter vornehmen, sollten korrekt dargestellt werden,
Sie eine Beratung zur um Interessenten fir ein
Vorbereitung des kinftigen Gesprach zu motivieren und
Unternehmensverkaufes in daftr vorzubereiten. Dies
Anspruch nehmen. Aus der geschieht mittels eines
erhobenen Ausgangsposition umfangreichen Exposés,
kann ermittelt werden, was Sie  welches nur Interessenten
machen kénnen, damit zum erhalten, die eine
vorgesehenen Zeitpunkt der Vertraulichkeitserklarung
unterzeichnet haben.

o

Feststellung des Kaufpreises

Um zu einem erfolgreichen Verkaufsabschluss zu
kommen, muss man die Bedingungen am Markt
kennen und diese akzeptieren. Neben den
wirtschaftlichen Zahlen hangt der Marktwert lhres
Unternehmens von vielen Faktoren ab, welche im
Exposé dargestellt werden und die fur die
Bewertung heranzuziehen sind. Anhand einer
Bandbreite des ermittelten Marktwertes Ihres
Unternehmens muss nun der gewlinschte
Verkaufserlés angesetzt werden.

Die Suche nach Kauf-Interessenten
Neben der Veréffentlichung auf den
Webseiten der Betriebsborse und
Con|cess werden potentielle
Interessenten aus unseren Datenbanken
informiert. Auch in den Newslettern
wird auf Kaufangebote speziell
hingewiesen. Darlber hinaus werden in
Absprache maogliche Interessenten
recherchiert und kontaktiert.
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Vertragsunterzeichnung
Nun sind die Vertrage
unterzeichnet und die
darin vereinbarten Bedin-
gungen erfillt. Dem
Kaufer sei gewinscht, dass
er seine Ziele mit der
Ubernahme erreicht. Sie
dirfen sich ber den
Abschluss eines wichtigen
Projektes freuen und Fantl
Consulting gratuliert
herzlich. Ein Schluck Cham-
pagner sei nun allen
gegonnt.

Verkaufsprozess schneller und
@ ertragreicher abgeschlossen

werden kann.

Informatives
Erstgesprach mit dem
Berater

Laden Sie einen Berater
von Fantl Consulting zu
einem unverbindlichen,
kostenlosen Gesprach ein
und lassen Sie sich die
Méglichkeiten und den
Weg aufzeigen, lhr

Vorhaben zu verwirklichen.

Sie erfahren, was Fantl
Consulting zur
Verwirklichung lhres Zieles
beitragen kann und
werden Uber die zu
vereinbarenden
Konditionen informiert.

O
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Besprechung des
Transaktionsprozesses
Lassen Sie sich den langen

Weg von der
Auftragserteilung bis zur
Vertragsunterzeichnung
aufzeigen. Insbesondere,

wenn Sie mit so einem
Prozess bisher nichts zu tun
hatten, sollten Sie wissen
was auf Sie zukommt.

Absichten & Ziele
definieren

Zundachst sollte geklart
werden, welches Ziel Sie
verfolgen. Streben Sie
einen Gesamtverkauf des
Unternehmens an oder
suchen Sie einen
Beteiligungspartner? Wie
lange und in welcher
Form wollen Sie bzw. sind
Sie bereit, nach dem
Verkauf weiter fir das
Unternehmen tdtig zu
sein? Verkaufen Sie
Geschdftsanteile der
Gesellschaft oder die
Assets? Diese Absichten
und Ziele wollen
gemeinsam verwirklicht
werden.

Wenn Sie finden, dass ein guter Zeitpunkt gegeben ist,
Ilhr Unternehmen zu verkaufen oder Anteile an einen

Partner abzugeben, dann ist es sinnvoll einen guten M&A
Berater hinzuzuziehen.

Begleitung und Beratung der
Verhandlungen

Nehmen Sie die Beratung von Fantl
Consulting bei den wirtschaftlichen
Besprechungen in Anspruch! Als
erstes Ziel sollte eine
Ubereinstimmung in den
wesentlichen Punkten - insbesondere
des Kaufpreises — erreicht werden,
und dies sollte in einer schriftlichen
Absichtserklarung (Letter of Intent —
LOI) dokumentiert werden.

Vertragserrichtung

Die beauftragten Anwalte kénnen auf
den bis dahin erzielten Vereinbarungen
—insbesondere dem LOI — aufbauen. Der
M&A Berater kann den Ablauf unterstit-
zen, indem er die notwendigen Doku-
mente und Vertragsbeilagen bereithalt
und alle notwendigen Informationen zur
Verfigung stellt.

Beratung bei der Due Diligence
Fur die Durchfihrung einer
Due-Diligence stellt Fantl Consulting
einen hochsicheren, virtuellen
Datenraum zur Verfigung. Als lhr
M&A Berater koordinieren wir fir Sie
die Zurverfigungstellung von Daten
und Informationen fur eine
erfolgreiche Priifung lhres
Unternehmens seitens des
potentiellen Kaufers.

Ein Partner mit Know-how, langjahriger Erfahrung, einem
grofRen Netzwerk und Engagement hilft Ihnen, fundierte
Entscheidungen zu treffen und den richtigen Weg

einzuschlagen.




